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¢, Como aumento las visitas a mi optica?
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iI/ EJERCICIOS SESION 2

1. Situa en el cuadrante el posicionamiento vincular de tu optica

2. Completa la declaracion de posicionamiento de tu negocio

3. Disena la piramide de tu propuesta de valor

4. Identifica en la matriz BCG tu situacion actual de producto




¢, Como aumento las visitas a mi optica?

EJERCICIO 1. Situa en el cuadrante el posicionamiento vincular de tu Optica

Pertenencia REFERENCIA Identidad
compartir en grupo Tradicion H(=NIe/loMN imagen sofistificacion
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| Practicidad
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Honestidad Precio
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Cuidar la salud FUNCION Objeto commodity




¢, Como aumento las visitas a mi optica?

EJERCICIO 2. Completa la declaracion de posicionamiento de tu negocio

A QUIEN ME DIRUO

MARCA

MERCADO DE REFERENCIA

BENEFICIO MARCO

COMPETENCIA

BENEFICIOS CLAVE

REASON TO BELIEVE

Comparado con las OPTICAS DEL BARRIO
INDEPENDIENTES

Comparado con las CADENAS DE OPTICA /
FRANQUICIAS




¢, Como aumento las visitas a mi optica?

EJERCICIO 3. Diseina la piramide de tu propuesta de valor

La piramide de propuesta de valor es un documento interno que entrega en un solo vistazo la oferta de
diferenciacion de la optica, su credibilidad, y su alineacion con la marca.

PROPUESTA CLINICA

PROPUESTA FUNCIONAL

PROPUESTA MODA

PIRAMIDE DE PROPUESTA DE VALOR

Esencia

Personalidad

éPor qué venir a nuestra optica
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¢, Como aumento las visitas a mi optica?

EJERCICIO 4. Identifica en la matriz BCG tu situacion actual de producto
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+ PARTICIPACION EN EL MERCADO -
*Crecimiento de mercado: Representa el atractivo del producto en la industria donde compite la optica V
**Participacion en el mercado: Representa la cuota de mercado de nuestra empresa con respecto a la de nuestra competencia VALMOND
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aceleramos tu negocio

valmondmarketing.com
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